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В рамках настоящего исследования рассматриваются ключевые аспекты краудфандинга инвести-

ционных платформ как метода привлечения дополнительного финансирования субъектами малого и 

среднего бизнеса. Дается характеристика специфики развития современного российского рынка 

краудфинансирования. Приводятся данные по объемам финансирования, привлекаемого субъектами 

малого и среднего бизнеса посредством операторов инвестиционных платформ.  
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азличные модели краудфандинга, реали-

зуемые операторами инвестиционных 

платформ (далее – ОИП), часто рассматри-

вают в контексте предоставления альтерна-

тивных источников финансирования для 

субъектов малого и среднего бизнеса. Дан-

ный вопрос неоднократно поднимался в раз-

нообразной литературе и к настоящему мо-

менту существует достаточно большое число 

исследований, посвященных рассмотрению 

практик краудфинансирования в сфере дея-

тельности соответствующих организаций. 

Тем не менее, национальный рынок 

краудфандинга активно развивается, расши-

ряется число применяемых моделей и увели-

чивается количество задействованных субъ-

ектов экономической деятельности, как со 

стороны спроса (заемщики или эмитенты, 

лица, осуществляющие привлечение 

средств), так и со стороны предложения (ин-

весторы, лица, осуществляющее вложение 

средств). 

Мнение об особенном значении 

краудфандинга для субъектов малого и сред-

него бизнеса подтверждается статистически: 

среди активных заемщиков (то есть реализо-

вавших в течении года как минимум один 

проект посредством ОИП) стабильно преоб-

ладают именно данные юридические лица. 

Как следует из данных, представленных на 

рисунке 1, на начало 2024 г. свыше 99% все-

го финансирования, аккумулируемого по-

средством инвестиционных платформ, со-

брано в рамках проектов малого и среднего 

бизнеса [1].     

Хотя для краудфандингового рынка объем 

финансирования, привлекаемого подобными 

организациями, весьма значим, относительно 

более традиционных инструментов он оста-

ется сравнительно небольшим. Так только за 

четвертый квартал 2023 г. субъектам малого 

и среднего бизнеса были предоставлены кре-

диты на сумму свыше 3 233 813 миллионов 

рублей, что больше, чем совокупный объем 

краудфинансирования за весь период с IV 

квартала 2022 г. по I квартал 2024 г. [1; 2; 3]. 

Краудфандинг оказывается особенно при-

влекателен для субъектов малого и среднего 

бизнеса в силу упрощенной процедуры ско-

ринга и сравнительно невысоких транзакци-

онных издержек. Для крупного бизнеса он 

представляет заметно меньший интерес: хотя 

встречаются отдельные проекты со сравни-

тельно большим объемом привлечения, 

средний размер инвестиционного предложе-

ния, реализуемого посредством инвестици-

онных платформ, остается относительно не-

большим. Так на одного заемщика в сегмен-

те, являющегося юридическим лицом, в 2023 

г. пришлось около 2,6 млн рублей, привле-

ченных по схеме краудлендинга [1]. Не-

сколько больше объемы в сегменте краудин-

вестинга – около 12,7 млн рублей на эмитен-

та [1].  
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Рисунок 1. Объем краудфинансирования, привлекаемого субъектами  

малого и среднего бизнеса [1] 

 

Основным методом реализации краудфи-

нансирования для субъектов малого и сред-

него бизнеса остается краудлендинг, схожий 

по схеме реализации с банковским кредито-

ванием. Его доля в структуре привлекаемых 

посредством инвестиционных платформ 

средств стабильно преобладает (см. рисунок 

1), хотя в условиях высокой доходности по 

банковским депозитам интерес инвесторов к 

подобным проектам снижен. Возможности 

субъектов малого и среднего бизнеса к эф-

фективному применению дополнительного 

финансирования ограничены, в то время как 

схема краудлендинга обычно предполагает 

фиксированный размер вознаграждения ин-

весторов. Последнее выплачивается в соот-

ветствии с графиком платежей, который 

устанавливается до момента публикации ин-

вестиционного предложения посредством 

ресурсов платформы.  

Краудинветинг, в свою очередь, реализу-

ется посредством распространения акций по 

закрытой подписке. Технически возможна 

эмиссия иных ценных бумаг посредством 

ОИП, в частности, облигаций, но на практи-

ке данная модель распространения в России 

не получила. 

Краудфандинг инвестиционных платформ – 

это метод инвестирования, который несет вы-

сокий риск для инвестора. В значительной сте-

пени это связано со спецификой организации 

самого процесса: ОИП не отвечает по обяза-

тельствам заемщиков. Соответственно инве-

сторы, среди которых преобладают физические 

лица (на последний квартал 2023 г. доля физи-

ческих лиц среди зарегистрированных инве-

сторов – 93%, среди активных инвесторов – 

94%), сталкиваются с необходимостью взыс-

кания средств непосредственно с заемщиков, 

преимущественно субъектов малого и средне-

го бизнеса [2]. На практике платформы пред-

лагают разного рода дополнительные услуги в 

поддержку инвесторов, вплоть до выкупа про-

сроченных займов при возникновении дефол-

та, но только в отдельных случаях и часто – за 

дополнительную плату. 

Текущий размер просроченных обяза-

тельств на краудфандинговом рынке относи-

тельно невелик. На конец первого квартала 

2024 г. совокупный объем просроченной за-

долженности в сегменте составил 1 998 млн 

рублей при общем объеме привлечения в 

11 176 млн рублей за тот же квартал [2]. По-

добную статистику можно расценивать как 
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признак высокой эффективности системы 

скоринга, введенных ОИП, однако важно от-

метить, что те разрабатываются каждой 

платформой самостоятельно и поэтому силь-

но различаются.  

Таким образом, современный российский 

рынок краудфинансирования достаточно эф-

фективно реализует функцию привлечения 

дополнительного финансирования субъекта-

ми малого и среднего бизнеса. Объем финан-

совых ресурсов, аккумулируемых ОИП, рас-

тет. Инвестиционные предложения форми-

руются в соответствии с двумя ключевыми 

моделями: краудлендингом и краудинвестин-

гом, которые кардинально различаются в ча-

сти способа вознаграждения инвестора.  
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This study examines the key aspects of crowdfunding of investment platforms as a method of attracting addi-

tional financing by small and medium-sized businesses. The article describes the specifics of the development 

of the modern Russian crowdfunding market. Data on the volume of financing attracted by small and medi-

um-sized businesses through investment platform operators are provided. 
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