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● Предприниматель с 2006г.
● Интернет маркетолог более 8 лет
● Управляющий партнер по развитию 

франчайзинговой сети компании 
“АСЦ Интеграция”

● Официальный партнер компании 
Megagroup 

● Основатель сервиса OFD GROUP
● Автор курса Start-Up NL



  

Мои компетенции

Маркетинг Упаковка Тренерство Автоматизация

Продвижение бизнеса
(линейного + сетевого)



  

Автоматизация
Автоматизация бизнес-процессов — это внедрение программной 
системы, выполняющей типовые процедуры по современным 
алгоритмам. Благодаря подобным нововведениям уровень работы 
предприятия качественно повышается.



  

Что дает автоматизация в МЛМ?
●Исключить однообразный рутинный труд (отправка материалов; 
информирование; публикация материалов и др.);

●Дает возможность увидеть и сократить количество ошибок;
●Позволяет отслеживать и увеличивать конверсию на каждом этапе воронки; 
●Легче масштабировать бизнес;
●Позволяет многократно увеличить продажи.
•



  

Бизнес процессы в МЛМ

Привлечение 
новых клиентов

Удержание 
старых клиентов

Привлечение 
новых партнеров

Удержание старых 
партнеров
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Как привлекать клиентов и партнеров?Как привлекать клиентов и партнеров?
● Через соц.сети
● Через сайт (SEO)
● Через лендинг + консультаци
● Через лендинг + лид магнит
● Через кваизы
● Через список 
● Через презентацию
● Через мастер-классы
● Через видео контент
● Через Яндекс Дзен
● Через вебинары
● И др.

Вам не нужны все! 
Вам нужен один-
два, которые 
работают у вас!



  

Яркий пример в МЛМ бизнесеЯркий пример в МЛМ бизнесе
Компетенции:

1)Фотография
2)Упаковка бизнеса и продакта
3)Продвижение через instagram
4)Системное обучение
5)Навык продаж
6)Публичные выступления



  

Пример: Привлечение новых клиентов

ТРАФИК

СЗ + ЛМ
ЦЕННОСТЬ

КОНСУЛЬТАЦИЯ

РЕГИСТРАЦИЯ

ПРОДАЖА

+ CRM



  

Автоматизация бизнес-процессов по 
привлечению клиентов в МЛМ бизнесе



  



  



  

Воронка продаж в 
CRM системе
1)Заявка
2)Консультация
3)Регистрация 
4)Покупка
5)Сопровождение
6)Повторная продажа

Интеграция; Учет; Информирование; 
Сохранение; Данные по клиенту.



  



  

Пример: Удержание старых клиентов

БАЗА

РАССЫЛКА

ПОДАРКИ

ПРОДАЖА

MegaCRM 
Sendpulse

ОТЗЫВЫ



  

Пример: Привлечение партнеров

ТРАФИК

СЗ + ЛМ
ЦЕННОСТЬ

КОНСУЛЬТАЦИЯ

РЕГИСТРАЦИЯ

АКТИВАЦИЯ

+ CRM



  

Автоматизация бизнес-процессов по 
привлечению партнеров в МЛМ бизнесе



  



  

Подарок!

Бесплатная консультация!
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