Программа обучения по курсу «Риторика. Наука убеждать или логика в речи оратора» ( 2-ая ступень 20 акад. ч.):
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1. Законы логики (2ч.)
· Закон тождества.
· Закон противоречия.
· Закон исключенного третьего.
· Закон достаточного основания.

2. Понятие и суждение, умозаключение.  Понятие, суждение умозаключения  это кирпичики, из которых строиться доказательная или опровергающая речь. По умению определять понятия, строить умозаключения и т.д. можно отличить грамотного полемиста от демагога.  (4 ч.)
· определение  и деление понятий
· виды суждений и отношения между ними.
· Виды умозаключений (дедуктивные, индуктивные, умозаключения по аналогии  и т.д.)

3. Как сделать свою речь убедительной: (5 ч.)
· разработка аргументов, 
· классификация аргументов, 
· анализ и взвешивание аргументов. 
· Гомеров порядок, 
· обоюдоострые доводы, 
· бритва Оккама и т.д.

4) Теория и практика спора. (5 ч.)
· Доказательство, опровержение, возражение.
· Стратегия и тактика спора
· стратагемы в споре и т.д.

5) Уловки в споре и их нейтрализация (3 ч.)
· психологические  и логические уловки, 
· софизмы и  стратагемы 
· манипуляции и ложь и т.д.

6) Итоги. Рекомендации (1  ч.)
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Программа обучения по курсу «Риторика.  Наука убеждать или  логика в речи оратора » (  2 - ая ступень 20 акад. ч.):     1.   Законы логики   (2 ч.)      Закон тождества.      Закон противоречия.      Закон исключенного третьего.      Закон  достаточного основания .     2.   Понятие и суждение , умозаключение.   Понятие,   суждение   умозаключения    это кирпичики , из которых   строиться доказательная или  опровергающая речь. По умению   определять понятия, строить  умозаключения и т.д. можно   отлич ить грамотного полемиста от демагога.    (4   ч.)      определение    и  деление понятий      виды суждений и отношения между ними.      Виды умозаключений (дедуктивные, индуктивные, умозаключения по  аналогии     и т.д. )     3.   Как сделать свою речь убедительной:  (5   ч.)      разработка аргументов,       классификация аргументов,       анализ и взвешивание аргументов.       Гомеров порядок,       обоюдоострые доводы,       бритва Оккама и т.д.     4)  Теория и практика спора.  (5   ч.)      Доказательство, опровержение, возражение.      Стратегия и тактика спора      стратагемы в споре и т.д.     5) Уловки в споре и их  нейтрализация   (3   ч.)      психологические  и логические уловки,       софизмы и  стратагемы       манипуляции   и  ложь и т.д.     6 )   Итоги . Рекомендации   (1    ч.)        

